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สปัดาหท่ี์ 7 - การวิเคราะหป์ฏิสมัพนัธร์ะหว่างบคุคล 
 

1. คนที่มีความภาคภูมิใจและเห็นคุณคาในตนเอง เปรียบเสมือนการสะสมแสตมปสีใดเอาไว 
(Hint: เปนสีทีส่ะทอนถึงความมีราคาหรือมีคา) 
1. สีทอง     2. สีแดง 
3. สีขาว     4. สีน้ําเงิน 

 
2. ขอใดเปนลักษณะของคนที่สะสมแสตมปสีแดงเอาไวมาก 

(Hint: สีแดงเปรียบเสมือนอารมณท่ีรอนแรง) 
1. หดหูส้ินหวัง    2. โกรธแคนอาฆาต 
3. บริสุทธิ์ไรเดียงสา   4. ใครแตะตองไมได เปนฝายถูกเสมอ 

 
3. ชีวติครอบครวัจะอบอุนและเปนสุข หากสมาชิกในครอบครวัใชเวลาไปกับกิจกรรมใดมาก 

(Hint: พจิารณาจากเวลาท่ีมีใหแกกัน) 
1. การเลนเกม (Psychological Game)  2. ความใกลชดิ (Intimacy) 
3. การพูดคุยฆาเวลา (Pastime)  4. การมีเวลาเปนสวนตัว (Withdrawal) 

 
4. ความรักท่ีแมใหแกลูกเปนการเอาใจใส (Strokes) แบบใด 

(Hint: เปนความรักท่ีไมจําเปนตองมีเหตผุลรองรบั) 
1. ทางบวกแบบไมมีเงื่อนไข (Unconditioned positive stroke) 
2. ทางบวกแบบมีเง่ือนไข (Conditioned positive stroke) 
3. ทางลบแบบมีเงื่อนไข (Conditioned negative stroke) 
4. ทางลบแบบไมมีเงื่อนไข (Unconditioned negative stroke) 

 
5. การส่ือสารแบบไมเปนมิตรหรือไมรวมมือกัน ซึ่งอาจลงเอยดวยการทะเลาะวิวาทกันได เรียกวาอะไร 

(Hint: พจิารณาจากทิศทางของการสื่อสาร) 
1. การสื่อสารแบบไขวกัน (Crossed Transaction)  
2. การสื่อสารแบบไมจริงใจ (Ulterior Transaction) 
3. การสื่อสารแบบเคลอืบแฝง (Hidden Transaction) 
4. การสื่อสารแบบสอดคลองกัน (Complementary Transaction) 


